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Little Doctor и Aguajet («Акваджет») 
(Сингапур, Китай), а также орто-
педической продукции «Крейт» 
(Санкт-Петербург) в Курской обла-
сти и Черноземье, – подчеркивает 
Аркадий Дымов. – Это позволяет нам 
сегодня предоставлять максимально 
возможные скидки социально неза-
щищенным группам населения, в 
первую очередь инвалидам, пенси-
онерам, ветеранам войны и труда, 
многодетным семьям. Мы работаем 
практически с нулевой рентабельно-
стью, а зарабатываем, прежде всего, 
за счет оптовых закупочных опера-
ций, на оборотах, а не на наценке.

Названные торговые марки 
действительно широко известны во 
всем мире: японская компания Nissei 
(«Ниссей»), поставляющая тономе-
тры в Россию, является огромной 
корпорацией, работающей не только 
на медицину, но и на оборонную про-
мышленность и космическую отрасль. 
Это предприятие полного цикла, 
основное производство которого рас-
положено непосредственно в Японии 
(сегодня это редкость) и комплектую-
щие которого вы всегда найдёте и в 
медицинской технике других брендов, 
и в электронной бытовой технике, 
будь то телевизор или компьютер. 
Думаю, это о многом говорит. Little 
Doctor («Литтл Доктор») – бренд миро-

вого уровня, под которым разраба-
тывается и производится широкий 
спектр бытовой медицинской техники 
высокого уровня качества для диаг
ностики организма и ухода за ним – 
тонометры, термометры, ингаляторы, 
ирригаторы. А российская компания 
«Крейт» специализируется на произ-
водстве ортопедической продукции и 
бесспорно является одним из лиде-

ров на отечественном рынке. Давним 
партнёром магазина также является 
компания LifeScan («ЛайфСкэн») 
корпорации «Джонсон и Джонсон». 
Вместе с ней мы осуществляем про-
грамму по сервисному сопровожде-
нию и бесплатному обмену глюкоме-
тров этой марки.

По словам Аркадия Борисовича, 
качество представленной в магазине 
«Формула Здоровья» медицинской 
техники не вызывает нареканий. 
Ведь их основным партнером являет-
ся расположенная в Москве гене-
ральная дистрибьютерская компания 
«Консалтинг и Коммерция», которая 
участвует в разработке и адаптации 
медтехники для российских потреби-
телей, осуществляет растаможива-
ние импортной техники, ее серти-
фикацию, гарантийное и сервисное 
обслуживание, готовит все необходи-
мые для продажи документы.

Не верь обещаниям

В разговоре с предпринимате-
лем мы затронули очень важную и 
болезненную тему – в век Интернета 
все больше людей становятся жерт-
вами мошенников, предлагающих 
«чудо-приборы», которые якобы из-
лечивают от всех болезней. Нередко 

жулики уверя-
ют, что техника 
апробирована 
и рекомендова-
на известными 
врачами – Еле-
ной Малыше-
вой или Серге-
ем Бубновским. 
На самом деле 
это, конечно, не 
так.

– Покупка 
через Интер-
нет чревата 
большими 
разочарова-
ниями, – де-

лится Аркадий Дымов. – Качество 
приборов может не соответствовать 
заявленному, или продукция на 
деле вообще оказывается брако-
ванной либо «пустышкой». Порой на 
нее отсутствуют сопроводительные 
документы. Медицинскую техни-
ку обязательно нужно покупать в 
специализированных магазинах 
или аптеках, обращать внимание 

на наличие сертификатов, под-
бирать ее «под себя» – в этом 
вам помогут наши консультанты, 
имеющие огромный опыт и специ-
альные знания. И рекомендуем 
советоваться со своим лечащим 
врачом на предмет необходимости 
и целесообразности приобретения 
и использования медицинских при-
боров и ортопедической продукции. 
Возможны противопоказания.

О личном, или Синдром 
Корчагина

И всё-таки откуда это стремле-
ние? Откуда желание быть именно 
социальным предпринимателем?

– Всё очень просто, – отвечает 
Аркадий Борисович. – Я и моя семья 
прошли много испытаний. На рубеже 
девяностых, когда не стало Союза, 
моя семья оказалась в беде. Жили 
мы тогда в Северном Таджикистане, 
куда моих родителей и дедушек-бабу-
шек власть отправила «по направле-
нию» учить, лечить, работать в шахтах 
и поднимать военную промышлен-
ность. Там нас застала гражданская 
война, но мы всё-таки чудом вы-
рвались в Россию благодаря моему 
брату. Там, в Таджикистане, мы оста-
вили годами трудом и потом нажитое 
имущество или за бесценок отдали. 
Там остались могилы наших родных и 
близких. Некоторые из нас получили 
статус беженцев и переселенцев. 
Помощь от тогдашних российских 
властей была мизерной. Я за ней 
вовсе не обращался, а просто начал 
свою жизнь с нуля.

После службы на флоте и 
окончания педуниверситета успел 
четыре года поработать в системе 
дошкольного и школьного образова-
ния. Волею случая стал заниматься 
госпитальным медоборудованием. 
Не понаслышке знаю о проблемах 
нашего здравоохранения и, где воз-
можно, старался помогать.

Это от мамы, Ирины Владимиров-
ны. Она воспитала такими нас, троих 
братьев. Мама и сейчас последнее 
отдаст. Когда я проходил срочную 
службу в ВМФ, был комсомольским 
секретарём. И не «освобождённым»,  
так что «тяготы и лишения» вкусил 
по полной вместе с моими сослу-
живцами. А доклады и мероприя-
тия готовил после отбоя. Это была 
единственная «привелегия». Основ-

портрет на фоне дела

Магазин медицинской техники на улице Сумской, 39а
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