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ющий имеет право зарегистрировать 
компанию и начать так называемую 
«консалтинговую деятельность», обла-
дая сомнительной квалификацией или 
вовсе ею не обладая. При этом подоб-
ные фирмы часто используют демпинг, 
сознательно занижая цены на свои 
услуги. Собственник бизнеса, который 
решает обратиться за консультацией, 
не является профессионалом в этой об-
ласти и дать объективную оценку ком-
петенции подобным горе-специалистам 
не в состоянии. А ведь именно ему при-
дется нести ответственность, в том чис-
ле и уголовную, за ошибки, совершен-
ные консалтинговой фирмой. По сути, 
это своеобразная «русская рулетка», 
ведь последствия могут всплыть спу-
стя время, когда хозяину предприятия 
предъявлять претензии будет некому.

Наша организация при поддержке 
Курской торгово-промышленной пала-
ты выступила с инициативой создания 
Ассоциации консалтинговых компаний 

Курской области. Это добровольное 
объединение, основными задачами 
которого будут: повышение качествен-
ного уровня рынка консультационных 
услуг, разработка и распространение 
этических и профессиональных стан-
дартов работы, интеграция в глобаль-
ный консалтинговый рынок, развитие 
сотрудничества и партнерских отноше-
ний с другими профессиональными 
объединениями в России и за рубежом. 
Членами ассоциации смогут стать кон-
сультационные компании, объединен-
ные стремлением повысить уровень 
профессионализма на рынке данных 
услуг в целом. Этот орган позволит 
консолидировать добросовестные ор-
ганизации, хорошо себя зарекомендо-
вавшие, отвечающие необходимым 
требованиям, имеющие опыт и необхо-
димый уровень подготовки сотрудников.

– Денис Сергеевич, а что самое 
важное в бизнесе?

– На мой взгляд, нет ничего доро-
же репутации. Это та составляющая 
успеха, которую невозможно купить. 
Важно нести ответственность за каж-
дый сделанный шаг. Тогда появляют-
ся доверие, уважение, постоянные 
клиенты. Среди наших партнеров 
есть организации, которые мы обслу-

живаем с 2001 года и продолжаем 
сотрудничать с ними по сей день.

Для нас важен и дорог каждый че-
ловек, обратившийся в компанию, будь 
то руководитель крупного предприятия 
или начинающий бизнесмен. Мы ста-
раемся рассмотреть каждую постав-
ленную задачу под разными углами, 
комплексно, всегда ищем новые пути 
и возможности становиться лучше.

–  Такие профессионалы в сфере 
консалтинга, как Денис Водопьянов,   
имеют мощную мотивацию не просто 
на решение поставленных задач, но 
и на достижение наилучших результа-
тов, –  говорит Виктор Гребенников, 
председатель Курской торгово-про-
мышленной палаты. – Это вопрос ре-
путации, без которой в сфере профес-
сионального консультирования никак 
не обойтись. Только в этом случае их 
деятельность становится оправдан-
ной и востребованной в будущем. 
ООО «Союз Консалтинг» –  достойный 
тому пример.

Валентина Юрьева

отраслевые лидеры

Денис Сергеевич 
Водопьянов
• Родился 7 ноября 1980 года.
• Работал преподавателем 

кафедры налогов и налогообложения 
Курского государственного техниче-
ского университета (ЮЗГУ).
• Пять лет возглавлял НП «Област

ной центр поддержки малого и 
среднего предпринимательства».

Был председателем общественно-
экспертного совета по вопросам раз-
вития предпринимательства города 
Курска.
• Являлся представителем Фонда 

содействия развитию малых форм 
предприятий в научно-технической 
сфере (Фонд Бортника).
• Женат, воспитывает троих детей.

Роман Колесниченко, 
депутат Курской областной Думы:

– С Денисом Водопьяновым нас 
связывают давние, не столько дело-
вые, сколько дружеские отношения.  
В данный момент мы вместе пыта-
емся возродить Курское областное 
отделение общественной органи-
зации малого и среднего бизнеса 
«Опора России». 

Денис – замечательный человек, 
профессионал, для которого честь 
и совесть – не пустые слова. Я очень 
дорожу нашей дружбой и желаю ком-
пании «Союз Консалтинг» успешной 
деятельности и процветания!

Дружный коллектив компании «Союз Консалтинг»

Рабочий день в разгаре


