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Только недавно в некоторых 
частных клиниках города появились 
дентальные микроскопы (что вполне 
объяснимо: стоимость каждого от 1 
млн. рублей). Основатель микроскоп-
ной стоматологии Гарри Кар говорил: 
«Вы можете вылечить только то, что 
можете увидеть». Значит, в основном 
лечение корневых каналов проводит-
ся вслепую. В «Мастерской улыбок» 
все врачи уже много лет применяют 
такое оборудование.

Большой опыт в имплантации. 
Пока она воспринимается в основ-
ном как нечто новое. На самом деле 
ей более 60 лет: накоплен громад-
ный научный и практический опыт. 
На высоком уровне в нашем учреж-
дении хирургия, связанная с данным 
видом стоматологической помощи: 
есть все необходимое оборудование, 
аналогов которому в городе нет. Ми-
ровая статистика говорит: приживае-
мость имплантатов достигла 97-98%. 
У нас – 98%. Учитывая разного рода 
страхи, даем гарантию 10 лет. Какие 
бы проблемы ни возникли у пациен-
тов, решаем их за свой счет.

Сейчас очень популярно желание 
иметь белоснежную улыбку. В то же 
время бытует мнение: отбеливание 
вредит эмали. Скажу – вредило. 
Самая современная технология 2016 
года – фотоотбеливание зубов. Она 
влияет на пигментные пятна, окраши-
вающие зубы, а не на саму эмаль.

«Мастерская улыбок» является 
единственной клиникой в Курске, 
имеющей собственный фрезерный 
центр с уникальным немецким CAD/
CAM оборудованием. Благодаря 
чему у нас самые низкие цены на 
коронки из диоксида циркония. 
Остальные клиники заказывают их у 
нас или в других регионах.

Мы одними из первых стали 
предлагать своим пациентам со-
временные керамические реставра-
ции – коронки, виниры – по техно-
логии Е-МАХ: очень качественные, 
красивые, которые не отличишь от 
натуральных зубов.

– То, о чем вы рассказали, по си-
лам только профессионалам высокого 
класса…

– Коллектив соответствует такой 
высокой оценке. Некоторые специа-
листы – из других городов. В их числе 
Владимир Михайлович Березовский. 
Можно сказать, он создает стандар-
ты в имплантационной хирургии в 
Курске. Приходится приглашать из 

Москвы врача-ортодонта, поскольку 
доктора такого уровня квалификации 
в регионе нет.

Ассистенты стоматологов, медсе-
стры – выпускники медуниверситетов, 
дипломированные врачи, но на пер-
вых порах набираются опыта у стар-
ших коллег. Такой путь прошла Наталья 
Александровна Казакова, которая 
недавно приступила к самостоятель-
ной работе. Она никогда не трудилась 
в государственной поликлинике, ее 
еще не научили работать по старинке, 
она начала профессиональный путь с 
самых современных стандартов.

Часто можно наблюдать ситуации, 
когда пациент обращается в какую-то 
клинику и не получает исчерпываю-
щих ответов на свои вопросы. Что-то 
сделал терапевт, отправил к хирургу, 
потом он попал к ортопеду, а тот на-
чал протезировать то, что увидел. У 
нас подобные ситуации исключены. 
Я лично веду всех пациентов от пер-
вой встречи до завершения лечения. 
Порой пациенты меня спрашивают: 
«Сколько лет гарантия?» Поясняю, что 
гарантия – не самое важное. Глав-
ное, какие бы вопросы ни возникали, 
мы их решим положительно.

Наши специалисты постоянно 
учатся. К сожалению, тон в стома-
тологии задает не Россия, а Европа, 
США, Япония. Поэтому за участие 
в конгрессах, семинарах, конфе-
ренциях  приходится выкладывать 
немалые деньги. Но без повышения 
квалификации, хотя бы три-четыре 
раза в год (а фактически получается 
чуть ли не каждые месяц-полтора), 

нельзя удерживать высокую профес-
сиональную планку.

– Кстати, про иностранных коллег: 
бытует мнение, что «голливудскую 
улыбку» можно получить только за 
рубежом.

– Совсем не обязательно туда 
отправляться. Наша клиника в со-
стоянии оказать такие же услуги, 
как и в любой стране Запада. И по 
качеству они ничуть не хуже. Кроме 
того, что добились высочайшего про-
фессионального уровня, мы можем 
сотрудничать с докторами и зубны-
ми техниками со всего мира. Все 
упирается в деньги.  Лучшие техники, 
которые пользуются авторитетом 
в стоматологическом сообществе, 
берут за единицу – винир, коронку 
и прочее – от 500 евро.  Наши рас-
ценки не идут с такими суммами ни 
в какое сравнение. Да и стоимость 
услуг в нашей клинике (имплантаты, 
циркониевые коронки и др.) гораздо 
ниже, чем у коллег по России в кли-
никах соответствующего уровня.

Мы принципиально не употребля-
ем в корпоративном лексиконе слово 
«спрос». Гораздо правильнее сказать 

– запрос. Запрос на комплексное, са-
мое качественное лечение и протези-
рование стоматологической системы 
с долгосрочным прогнозом. Такой 
подход стимулирует курян и жителей 
других регионов находить клинику 
микроскопной стоматологии и им-
плантологии «Мастерская улыбок» и 
становиться нашими пациентами.
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