
16

Семена, удобрения, пестици-
ды… Их предлагает мно-
жество фирм, но у каждого 
хозяйства определился свой 

поставщик. Немало курских сельхоз-
предприятий отдают предпочтение 
группе компаний «Агролига России».

– Почему? – пытаюсь выяснить у 
директора Курского филиала Игоря 
Тихоновского.

– За 13 лет нашей работы на 
рынке клиенты убедились в надежно-
сти компании. История начиналась с 
восьми филиалов, а сейчас вместе с 
представительствами их уже двадцать 
по всей стране, плюс две дочерние 
компании – на Дальнем Востоке и в 
Республике Беларусь. Сегодня «Агроли-
га России» – это известный бренд, ре-
путацией которого мы очень дорожим.

– Получается, от Москвы – до са-
мых до окраин?

– Да, и компания продолжит раз-
витие в других регионах, что, конечно 
же, очень удобно для наших партне-
ров. Мы обеспечиваем селян пол-
ным технологическим пакетом, игра-
ющим ключевую роль в успешном 
осуществлении их проектов. «Агроли-
га России» – один из ведущих отече-
ственных дистрибьюторов крупней-
ших мировых производителей семян, 
средств защиты растений, удобрений 
и агрохимикатов. Среди наших по-
ставщиков такие известные во всем 
мире торговые марки как «Байер», 
«БАСФ», «ДюПон», «Монсанто», «Пио-
нер» и другие. Кроме того, мы высту-
паем в роли эксклюзивного дистри-
бьютора гибридов сахарной свеклы 
«Бетасид», удобрений-биостимулято-
ров «Агритекно Фертилизантес» (Ис-

пания) и линейки жидких инокулян-
тов для сои и зернобобовых культур 
«Ноктин А», который производится в 
Аргентине. Все перечисленные про-
дукты получили мировое признание 
благодаря их высокому качеству и 
эффективности.

– Игорь Васильевич, руководи-
тели хозяйств осторожно выбирают 
партнеров, опасаясь фальсификата. 
Есть основания?

– Заявляю с полной ответствен-
ностью: в «Агролиге» подделок нет и 
быть не может. Мы работаем напря-
мую с компаниями-производителя-
ми, которые тоже борются с контра-
фактом. Сами завозим товар, сами 
«растаможиваем», имеем все необ-
ходимые сертификаты. Наш клиент 
может быть уверен – он покупает 
оригинальную и высококачествен-
ную продукцию!

– Сегодня на рынке – десятки 
фирм, предлагающих и удобрения, и 
средства защиты. В чем преимущества 
«Агролиги России», кроме уже назван-
ных?

– Профессионализм сотрудников 
«Агролиги России» вкупе с качествен-
ной и оригинальной продукцией по-
зволяет клиентам добиваться высо-
ких результатов, обеспечивающих 
успешность коммерческой деятель-
ности. Мы ориентируемся на их по-
требности и запросы, предлагая опти-
мальные решения по возделыванию 
тех или иных культур. 

Мы кредитуем клиентов, даем им 
товар в долг, а они возвращают его 
после продажи выращенной продук-
ции, причем без задержек. Не стал 
исключением и прошлый, достаточно 
сложный год. Хотя урожайность из-

за почвенно-климатических условий 
снизилась по сравнению с 2014 го-
дом, аграрии не остались в убытке из-
за выросших цен.

Другое сильное звено: компания 
не только реализует, но и хранит, опе-
ративно доставляет товар покупате-
лю. Кроме того, мы проводим агроно-
мические испытания, консультируем, 
осуществляем агросопровождение. 
Некоторые фирмы работают с каким-
то одним поставщиком препаратов, а 
у нас же их больше десятка, что обе-
спечивает выбор нашим клиентам. 
Мы подбираем лучшие семена, раз-
рабатываем индивидуальные схемы 
защиты и подкормки растений с уче-
том технологических и ценовых пред-
почтений. «Агролига России» первой 
в регионе предложила жидкие орга-
нические микроудобрения, теперь за 
нами потянулись другие.

Наши специалисты часто выезжа-
ют в хозяйства и непосредственно на 
поле принимают ответственные ре-
шения, от которых зависит судьба уро-
жая. Не раз удавалось в, казалось бы, 
безвыходной ситуации вернуть расте-
ниям жизнь. В позапрошлом году в хо-
зяйстве «Правда» Солнцевского райо-
на погибала целая плантация люпина. 
Как выяснилось, при обработке пре-
высили дозировку гербицидов. После 
применения по нашей рекомендации 
органических удобрений-биостимуля-
торов Агритекно все восстановилось.

– Компания выступила в роли 
«скорой помощи» для посевов?

партнерство

Агролига России: 
успех вырастим вместе!
Некоторые пословицы, хоть и являются 
кладезем народной мудрости, порой теряют 
свою актуальность. Например, «готовь 
сани летом, а зимой телегу». Современные 
аграрии начинают думать о «телеге», а 
точнее, об основе для будущего урожая, 
когда последний трактор еще не покинул 
осеннее поле. Из досье

Игорь Васильевич Тихоновский 
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