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ВЗГЛЯД. ИНФОРМАЦИЯ. ПАРТНЕРСТВО

И причина не только в востре-
бованности производимой 
продукции, что, конечно, 
очень важно, особенно в ны-

нешних реалиях. Не менее ценно дру-
гое. Например, умело выстроенная 
экономическая стратегия, готовность 
двигаться только вперед, используя 
мировой опыт и свои собственные 
разработки… Перечислять можно 
долго, но это будут все-таки общие, 
хотя и правильные формулировки. 
Что они означают для конкретного 
предприятия – лучше всех знает гене-
ральный директор Евгений Прохода. 
Тем более для разговора есть не один, 
а как минимум два информационных 
повода. 

О втором скажем позже, а сей-
час – первый. В ежегодном рейтин-
ге высших руководителей «Топ-1000 
российских менеджеров», составлен-
ном Ассоциацией менеджеров и Из-
дательским домом «Коммерсантъ», 
в разделе «Фармацевтика» лидером 
стал Евгений Прохода.

– Евгений Федорович, редакция 
журнала «VIP» от души поздравляет 
вас с очередным признанием заслуг. 
Приятно, что вы, наш земляк, постоян-
ный победитель российского конкурса 
«Менеджер года», не говоря уже о его 

региональном этапе. А как определя-
ют лучших в «Топ-1000 российских ме-
неджеров»?

– В основе методологии построе-
ния рейтинга лежит принцип «Лучшие 
выбирают лучших»: топ-менеджеры 
оценивают топ-менеджеров, функ-
циональные управленцы – функци-
ональных управленцев. Подобный 
подход позволяет получить оценку, 
максимально отражающую профес-
сиональное мастерство коллег. Есте-
ственно, главные критерии – резуль-
таты производственной деятельности 
и степень известности предприятия и 
выпускаемой продукции. Окончатель-
ные итоги конкурса утверждаются на 
заседаниях экспертных комиссий. 

– Акционерное общество «Фарм-
стандарт-Лексредства» в особом пред-
ставлении не нуждается, и все же не 
грех повторить, что предприятие – 
признанный лидер российской фарма-
цевтической промышленности. 

– Мы входим в первую пятерку 
крупнейших производителей меди-
каментов в стране, выпускаем бо-
лее 125 препаратов широчайшего 
спектра действия. Почти половина из 
них включена в Перечень жизненно 
необходимых и важнейших лекар-
ственных препаратов – от жаропони-
жающих, болеутоляющих до средств, 

применяемых при лечении онкологи-
ческих заболеваний.

Об устойчивости говорит тот 
факт, что из года в год увеличивают-
ся объемы, несмотря на проблемы, 
с которыми приходится сталкиваться. 
Например, с такой, как перевод в 
разряд рецептурных кодеиносодер-
жащих препаратов – не только очень 
эффективных, но и доступных по цене 
для незащищенных категорий граж-
дан. Были случаи, когда конкуренты 
нас, грубо говоря, попросту пытались 
«подсидеть». Но мы все равно продол-
жаем работать. Считаю успешным и 
нынешний год: более 900 млн. руб
лей направлено на развитие произ-
водства. Сейчас реализуем большой 
проект стоимостью более 700 млн. 
рублей: создаем участок малых серий 

– для выпуска дорогостоящих препа-
ратов небольшими партиями. 

По объемам производства вы-
ходим на 17 млрд. рублей (третий 
показатель в Курской области после 
МГОКа и КуАЭС). В натуральном вы-
ражении – это 370 млн. упаковок. 

Предприятие является крупней-
шим и добросовестным налогоплатель-
щиком: в нынешнем году сумма нало-
гов составит порядка 900 млн. рублей. 

– Продукция акционерного обще-
ства особенная, соответственно, и 

инновации

Соответствовать 
мировым 
стандартам

Евгений Прохода:

Кризис кризисом, а стремление хорошо 
работать никто не отменял. Те, кто 
придерживается такого правила, 
добиваются высоких показателей и в 
сложных ситуациях. В чем легко убедиться, 
побывав в акционерном обществе 
«Фармстандарт-Лексредства». 


