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ВЗГЛЯД. ИНФОРМАЦИЯ. ПАРТНЕРСТВО

структуру управления  предприятием 
и подходы к разработке и внедрению 
новой техники. Постарались урегу-
лировать отношения с кредиторами, 
проработали с потенциальными за-
казчиками возможность получения 
новых заказов, определили для себя 
стратегические направления в раз-
витии. В результате линейка выпуска-
емых электростанций была расши-
рена практически в 10 раз – с 200 
до 2500 кВт, проведена целая серия 
научно-исследовательских и опытно-
конструкторских работ в интересах 
Министерства обороны РФ, МВД Рос-
сии, Федеральной службы охраны Рос-
сийской Федерации, нефтегазового 
комплекса и сельского хозяйства. Это 
позволило к концу 1999 года не только 
погасить долги перед кредиторами, но 
и полностью рассчитаться с коллекти-
вом по заработной плате.

 Сегодня ОАО «Электроагрегат» – 
лидер в отрасли малой и передвижной 
энергетики на всем постсоветском 
пространстве: доля его продукции на 
российском рынке составляет около 
35 процентов.   Десятая часть общего 
объема экспортируется в страны СНГ и 
дальнего зарубежья: в Казахстан, Укра-
ину, Беларусь, Саудовскую Аравию, 
страны Латинской Америки и другие.

Залогом успешной работы в со-
временных условиях является то, что 
коллектив, менеджмент, ведущие спе-
циалисты постоянно находятся как бы 
на острие атаки, мониторят все совре-
менные разработки в области малой 
энергетики, своевременно и адекват-
но реагируют на изменения конъюнк
туры рынка. Как результат – быстрыми 
темпами растут объемы товарной про-
дукции, соответственно, увеличивается 
и заработная плата работников пред-

приятия. Только за последние два года 
производство товарной продукции вы-
росло более чем на 35 процентов, на 
37 – увеличилась средняя зарплата.

Продукция  
для всех родов войск

Коллектив находится в посто-
янном творческом поиске, итогом 
которого стал целый ряд новейших 
технических разработок. Так, для 
нужд ракетных войск стратегического 
назначения были созданы новейшие 
системы электропитания мощностью 
630 кВт, для инженерных войск – 
передвижные электростанции на 
100 кВт, успешно зарекомендовав-
шие себя в Арктике. Выпускаемые 
предприятием электроустановки 
используются на боевом дежурстве 
в войсках воздушно-космической 
обороны, авиации, военно-морского 
флота. В настоящее время ОАО «Элек-
троагрегат» проводит целый комплекс 
научно – исследовательских и опытно 

– конструкторских работ, связанных с 
освоением шельфа Северного Ледо-
витого океана и защитой его побере-
жья от атак вероятного противника.

Все это требует больших вложе-
ний. Только в текущем году предпри-
ятие затратит около 700 миллионов 
рублей на создание новой продукции. 
Один лишь пример: в июне на вы-
ставке «Армия–2015» акционерное 
общество «Электроагрегат» предста-
вило новейший образец гибридной 
электростанции, в конструкции кото-
рой используются солнечные батареи, 
энергия ветра, что позволит значи-
тельно увеличить срок службы дизель–
генератора и существенно снизить 
стоимость вырабатываемой энергии.

Новейшие разработки предпри-
ятия успешно функционируют в со-
ставе зенитно-ракетных комплексов 
и систем, таких как «С-300», «ТОР», 
«БУК», «Панцирь», обеспечивают ра-
боту радиолокационных станций, 
способных обнаруживать «самолеты-
невидимки», маломерные суда и низ-
колетящие цели.

Учить других  
и самому учиться

Значит, вопросы обороны, безо
пасности и многие другие (вышепе-
речисленные) в России находятся и в 
руках профессионалов ОАО «Электро-
агрегат», в том числе генерального 
директора Н.С. Шевченко, который не 
устает совершенствовать производство 
и совершенствуется сам.  Защитил кан-
дидатскую диссертацию в Московском 
финансово-экономическом институте, 
учился в Военной академии Генераль-
ного штаба. Теперь у него три вектора 
в образовании: техническое, экономи-
ческое, военное. Сплав, без которого 
невозможно руководить такой махи-
ной, как ОАО «Электроагрегат». Ведь на 
место директора попасть можно, только 
долго ли на нем усидишь, если не бу-
дешь постоянно работать над собой?!

– Без знания действующего законо-
дательства в сфере выполнения Госо-
боронзаказа, сроков и особенностей 
его формирования практически невоз-
можно не то что заказ выполнить, но и 
получить, – рассуждает Николай Серге-
евич. – А без опыта и навыков в управ-
лении научно-исследовательскими и 
опытно-конструкторскими работами, 
без знания механизмов подготовки и 
принятия на снабжение Российской 
армией новейших образцов вооруже-
ния и военной техники, специфики про-
ведения государственных испытаний 
нельзя рассчитывать на успех.

Н.С. Шевченко предпочитает во 
всем разбираться сам, хотя на сто про-
центов доверяет    команде. Все они, 
отработав на Электроагрегате по трид-
цать и более лет, асы в своем деле. Но 
генеральный директор должен быть на 
голову выше, потому что ему приходит-
ся консолидировать все направления 
деятельности и принимать стратегиче-
ские решения. Основное внимание 
уделяется новым разработкам. Много 
времени уходит на командировки. В 
прошлом году из 365 дней 156 был за 
пределами Курска.
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Визит делегации Курской области в Республику Беларусь.
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