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деленные границы, которые необ-
ходимо расширять. Почему-то у нас 
предпочитают заглядывать к соседу и 
спрашивать, почему он живет лучше. 
А ведь этот вопрос нужно обращать к 
себе: почему я хуже? Ни губернатор 
Михайлов, ни любой другой политик 
за них жить, работать и мыслить не 
будет. Если менталитет большинства 
не поменяется, то наша компания не 
в состоянии переломить ситуацию. А 
работать себе в убыток мы, коммер-
ческая организация, не можем. Зна-
чит, вынуждены будем сменить рынок 
сбыта, например, на московский, с 
более выгодными условиями. Опыт 
работы с другими регионами ЦФО 
уже есть, у нас хорошая репутация.

За два года заявили о себе и в 
Курске. Не только гурманы, но и пони-
мающие преимущества качественной 
продукции куряне, прежде чем купить 
огурцы или томаты, всегда справляют-
ся у продавца: «Сейм-Агро»? Или по 
старой памяти: «Гуторово»?

– От прежнего производства оста-
лись только территория и адрес, осталь-
ное все с нуля, – поясняет генераль-
ный директор. – Котельная, сервисный 
блок, АБК, теплицы. Даже коллектив, 
который тоже не так-то просто сфор-
мировать. К сожалению, нет готовых 
специалистов для нашей сферы, поэто-
му обучаем на месте. Компьютерные 
программы, автоматика не исключают 
квалифицированного ручного труда. 
Это же не метелкой мести, здесь нужно 
уметь растение чувствовать.

Несмотря на не тепличные усло-
вия (очень высокая температура и 
влажность), овощеводы справляются 
с поставленными задачами. А объе-
мы растут. Запущена вторая очередь 

плантации огурцов – это еще четыре 
гектара. В результате производство 
составит 5 тысяч тонн овощей в год. 
Планируют достроить (хотя кризис 
этому не способствует) третий блок 
для цветов, чтобы радовать земляков 
красотой с курским брендом. Еже-
годный букет составят 5-7 миллионов 
роз. Кроме того, в «Сейм-Агро» самый 
большой в России ягодный цех закры-
того грунта. Параллельно продолжают 
работать с гибридами, основываясь 
на качественных характеристиках и 
вкусах покупателей.

Результаты обнадеживают, но и 
проблемы остаются. Касаются они не 
только комбината «Сейм-Агро», но и 
отрасли в целом. Для решения задачи 
импортозамещения необходимо ак-
тивно строить новые теплицы, закла-
дывать сады, так как на пустом месте 
ничего не получишь. Опыт Голландии 
и Польши доказывает, что без гос
поддержки дело с мертвой точки не 
сдвинешь. В свое время в Польше го-
сударство закупило и передало насе-
лению бесплатно несколько миллио-
нов саженцев яблони. А известно, что 
посадочный материал составляет 70-
80 процентов от стоимости сада. И ре-
зультаты налицо. Через несколько лет 
из 5 млн. тонн яблок, потребляемых 
в России, 4 млн. – польские. Объемы 
нашего предприятия недостаточны, 
чтобы снабжать курян экологически 
чистой витаминной продукцией даже 
по скромным медицинским нормам, 
не говоря уже о сбалансированном и 
вкусном питании. Значит, производ-
ство необходимо расширять за счет 
освоения новых площадок, объеди-
нив усилия правительства, местных 
властей и бизнесменов.

– Не последнюю скрипку играет 
и потребитель, – уверен генеральный 
директор «Сейм-Агро» Андрей Медве-
дев. – Весь бизнес в мире строится 
на его интересах. Если покупателю 
что-то нужно и он готов платить день-
ги, найдутся и участники проектов, и 
средства, и государственная, и реги-
ональная поддержка. В случае когда 
население ничего, кроме сомнитель-
ных удовольствий, не интересует, ни-
какого развития не будет.

Получается, как в известной бас-
не: незачем на зеркало, то бишь на 
власть, пенять. Пора бы и нам, поку-
пателям, самим задуматься. Поддер-
живать наше, курское!
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