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Игровые формы внешним 
видом, качеством покраски, 
необычными фигурами 
значительно отличаются от 

тех, что установлены в наших дворах. 
Их производитель – российско-
финская фирма «Aвен». Поставкой 
занимается курская компания 
«Офисстудио», которую возглавляет 
Сергей ВЛАДИМИРОВ. 

– Сергей Олегович, оформление 
детских площадок – ваше единствен-
ное предложение-новинка? – с этого 
вопроса началась наша беседа.

– Вообще, спектр наших предло-
жений довольно широкий: мебель для 
офиса, кабинеты руководителей. Мы 

также оснащаем колл-центры, 
медицинские и детские учреж-
дения, лаборатории... Работа-
ем со многими известными 
отечественными и зарубеж-
ными компаниями. Напри-
мер, с производственно-торговой 
группой «Тайпит», которая изготавли-
вает офисные кресла, рассчитанные 
на потребителей любого возраста и 
статуса. Недавно с этой фирмой за-
ключили договор на поставку кресел 
для тучных людей. Усиленная основа 
и каркас выдерживают нагрузку в 
250 килограммов. 

– Чтобы успешно реализовать то-
вар, надо хорошо знать конъюнктуру 
рынка и покупательский спрос. 

– Поэтому мы постоянно отслежи-
ваем потребности рынка, посещаем 
российские выставки, форумы. Учи-
тываем, что предпочтения людей 
постоянно меняются. Если раньше 
рабочий кабинет руководителя сто-
имостью в миллион рублей считался 
невообразимой роскошью, то теперь 
это показатель уровня достатка ком-
пании. А оборудовать рабочие места 
персонала удобной, стильной, функ-
циональной мебелью – значит, соз-
дать комфортные условия, которые 
способствуют процветанию фирмы.

– Догадываюсь, что конкуренция 
на рынке сбыта офисной мебели до-
вольно жесткая. За счет чего вам уда-
ется ее выдерживать? 

– Прежде всего делаем ставку на 
качество сервиса. Если называем 
сроки поставки, выдерживаем их. 
Если говорим, что предлагаем каче-
ственную мебель, значит, наши слова 
соответствуют действительности. Мы 
заинтересованы в том, чтобы люди 

к нам возвращались и знали: компа-
ния «Офисстудио» – надежная, с ней 
можно работать, ей можно верить и 
доверять свои деньги.

Мы занимаемся гарантийным 
обслуживанием мебели. Но и по исте-
чении срока гарантии оказываем не-
обходимую помощь своим клиентам. 
Еще раз повторю: мы сотрудничаем с 

проверенными и надежными постав-
щиками, которые имеют собственное 
развитое производство и большой 
опыт. Долгие годы нас связывают парт
нерские отношения со столичными 
фирмами, работающими с правитель-
ством Москвы. Обращаю на это вни-
мание покупателей, потому что на рын-
ке встречаются и фирмы-фальшивки, 
которые соблазняют низкими ценами, 
но не гарантируют качество продукции. 

– Какую ценовую политику вы про-
водите?

– Недавно участвовали в ежегод-
ной московской выставке, где боль-
шое внимание было уделено проблеме 
максимального сохранения приемле-
мых цен для клиентов и соблюдению 
интересов компаний в нынешней 
непростой экономической ситуации. 
Должен сказать, что наши цены конку-
рентные, а по многим направлениям 

– самые привлекательные. Может быть, 
это громкое заявление, но не голослов-
ное. Не верите, походите по салонам. 
Если найдете такую же модель, но бо-
лее дешевую, скажите мне, где именно 
вы ее видели, и я не только продам ее 
по названной вами цене, но и сделаю 
скидку. Однако такого еще не случа-
лось за все годы нашей работы. 

В настоящее время цены растут. 
Мы же пока их «держим», так как на 
складах имеется запас продукции, ко-
торую приобрели до кризиса. Думаю, 
что не допустим большого удорожа-
ния и в дальнейшем. Поэтому прихо-
дите, будем всем рады!

Галина ПЕТРОВА
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«�Офисcтудио» – 
компания надежная

Весной на улице Лесной в Курске распахнет 
двери новый детский сад. Внутренние работы еще 

продолжаются, а детские площадки уже оборудованы 
по последнему требованию времени. 
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