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 – В этом году мы сократили посе-
вы сахарной свеклы с 1200 гектаров 
до 500, – рассказывает Сергей Ни-
колаевич. – Почему? Да потому что 
сахарные заводы ведут себя, мягко 
говоря, странно. Судите сами. В про-
шлом году мы собрали 50 тысяч тонн 
сахарной свеклы! Согласитесь, для 
фермерского хозяйства – цифра бо-
лее чем солидная. Но сдавать его сах-
заводу оказалось невыгодно: мало 
того, что закупочная цена была низ-
кая, так еще и половину урожая – 24 
тысячи тонн – пришлось везти за 150 
километров на Олымский сахарный 
завод. При том, что рядом Кривецкий 
завод, до него 3-4 километра. Но его 
владельцы не спешат расплачиваться 
за поставленную продукцию: многим 
хозяйствам они уже на тот момент 
были должны крупные суммы. А во-
обще заметьте: из тех крупных ком-
паний, которые начинали в 90-е годы 
хозяйствовать на курских землях, 
сейчас почти никого не осталось. Да и 
из оставшихся крепко на ногах стоят 
единицы. И как долго простоят – еще 
вопрос. Потому что землей нельзя за-
ниматься, сидя в Москве. Чтобы как 
следует работать на ней, нужно жить 
здесь. И жить ее интересами, а не 
только интересами бизнеса. Поэтому 
я уверен, что будущее нашего аграр-
ного сектора именно за мелкими хо-
зяйствами.

 Свою уверенность Сергей Бо-
чаров подкрепляет аргументами из 
области исторического опыта – и 
российского, и европейского. Он при-
водит в пример кумира многих рос-
сийских хозяйственников Столыпина. 
Да и Европа, на его взгляд, является 
стопроцентным практическим дока-
зательством правильности его соб-
ственной аграрной теории: он специ-

ально изучал западный опыт ведения 
сельского хозяйства, чтобы убедиться 
в отсутствии там крупных аграрных 
компаний. 

 А вообще тема взаимоотноше-
ний России и Запада в ракурсе АПК 
для Бочарова сейчас одна из са-
мых важных и тревожных: и как для 
фермера, и как для патриота своей 
страны. Он считает, что нынешнее 
положение дел здесь нужно срочно и 
резко менять.

 – Россия – аграрная страна, и 
при таком огромном объеме сель-
хозугодий Европа нам диктует цены 
на сельхозпродукцию! Да это мы ей 
должны диктовать! – горячится Сер-
гей Николаевич. – Конечно, для этого 
нужно правильно выстроить работу. 
И я вижу, как это сделать. Поэтому 

и решил заняться общественно-по-
литической деятельностью: она дает 
возможность донести до более широ-
кой аудитории проблемы аграриев и 
рассказать о способах их решения. 
Да, здесь на уровне районной и об-
ластной администраций нас слышат 
и поддерживают, но нужна государ-
ственная поддержка из федерального 
центра. Причем такая, чтобы исклю-
чить всякие мошеннические схемы, 
такие как несколько лет назад про-
цветали в «Агролизинге».

 И, надо сказать, оптимизм Боча-
рова в этом отношении оправдыва-
ется: после его прямого обращения 
к Президенту России Владимиру Пу-
тину по поводу проблем страхования 
урожая в федеральный закон были 
внесены изменения в пользу сель-
хозтоваропроизводителей. Правда, 
сам Сергей Николаевич этим не вос-
пользовался: «обжегся» на засухе 
2010 года, суды по поводу страхового 
возмещения тянутся до сих пор. Но 
положение своих коллег он своим об-
ращением значительно облегчил.

Ради безопасности страны

Только вот время преподносит 
нашим аграриям новые вызовы. 
После вступления России в ВТО сра-
зу же просел отечественный рынок 
сельхозпродукции – на него хлынул 
более дешевый импорт. Почему за-
падная продукция дешевле? Потому 
что, по мнению Сергея Бочарова, 
она, во-первых, худшего качества, 
а, во-вторых, страны Запада оказы-
вают своим сельхозтоваропроизво-
дителям более мощную финансовую 
поддержку.

 – Вот, помните, в 90-е годы Рос-
сию наводнили «ножки Буша», а через 

слово – фермеру

Овцы – часть обширного 
фермерского хозяйства

Хороший урожай – дело техники Главный ресурс – люди


